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Konsumentsiljare Tarkett - Umea

| rollen som Konsumentsaljare hos Tarkett erbjuds du ett utmanande jobb i en kreativ miljé. Du har till
uppgift att presentera, marknadsféra och salja Tarketts produkter och golvlésningar genom att
kontinuerligt besoka golvaterforsaljare, byggmaterialhandlare och farg- och interiorhandel men med
fokus pa Stormarknad inom Gor det Sjalv-segmentet pa ditt distrikt.

Du kommer att inga i var sdljorganisation med saljkontor i Umea och tillhora ett séljteam med kunniga
och erfarna kollegor och troligtvis ha detta kontor som din utgadngspunkt. Ditt distrikt kommer i
huvudsak att stracka sig fran Ume3, Ostersund till Sundsvall.

Din profil

For att lyckas i rollen bor du ha jobbat som faltséljare och drivs av att skapa langsiktiga kundrelationer.
Vi ser att du har erfarenhet och formagan att planera och disponera din egen tid. Hos oss ar teamet
viktigt, darfor ser vi att ar en naturlig lagspelare och tar dig an dina utmaningar med storsta seriositet
och lojalitet. Du ar fortroendeingivande, handlingskraftig men samtidigt 6dmjuk och prestigel6s. Genom
ett personligt och affarsmassigt engagemang skapar du ratt forutsattningar for att lyckas. Har du
kunskap om hur byggbranschen och dess aktorer fungerar ar det en fordel men det ar inget krav, annars
ar erfarenhet fran detaljhandeln eller andra néarliggande branscher meriterande.

Vi soker dig som:

e Har gymnasieutbildning
e Van anvandare av Office-paketet samt CRM-verktyg
e Arduktig pa att bygga relationer
e Beharskar det engelska spraket i tal och skrift. Flytande svenska &r ett krav.
e Ar malinriktad, kreativ och drivs av att utveckla affarer.
e Har B-korkort
Vi erbjuder:

e Ett utmanande arbete i en positiv och dynamisk miljo, omgiven av kollegor med hoga
ambitioner.
e Marknadsledande produkter.
e Eninnovativ och mycket bred produktportfol;.
e Stora mojligheter till personlig utveckling och yrkesmassig karriar, sa val nationell som
internationell.
e Frihet under ansvar.
e Tjanstebil.
| denna rekrytering samarbetar vi med SalesOnlys Seniora Rekryteringskonsult Daniel Bjerndahl. Onskas
ytterligare information nar du Daniel pa 0765259029. | denna rekrytering kommer urval ske I6pande,
dérav ser vi fram emot att ta del av din ansdkan sa snart som majligt. Du ansoker via “ansok har”
knappen nedan, som tar dig till var hemsida www.salesonly.se
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Om Tarkett

Tarkett har tillverkat golv i Sverige sedan 1886 och marknadsfér idag golv och vdgg fér sGvdl hemmiljé som design-
och funktionslésningar for offentlig miljé. Tarkett erbjuder ett rikt utbud av trégolv, plastgolv, laminatgolv,
linoleum, textilgolv samt viggmaterial fér vatrum. Med 34 produktionsenheter och ca 12 500 anstdllda i 6ver 100
ldnder dr Tarkett en av de stérsta golvtillverkarna i viirlden. 2016 omsatte foéretaget éver 2,7 mrd Euro och varje
dag sdljs det ca 1,3 miljoner kvm golv vdrlden 6ver. Tarkett arbetar med Idngsiktig hdllbarhet enligt principerna for
cirkuldr ekonomi. Sedan 2013 dr féretaget noterat pa Euronext i Paris. F6r mer information, besék tarkett.se.

Om Desso®

Desso, som dr en del av Tarkettkoncernen, dr ett ledande varumdrke inom innovativa och héllbara textila golv.
Dessos uppdrag dr att utveckla unika produkter som bidrar till ett férbdttrat inomhusklimat som 6kar ménniskors
hdlsa och vilbefinnande. All produktutveckling sker utifran ett innovationsprogram som baseras pa tre
grundpelare: kreativitet, funktionalitet och Cradle to Cradle-design, som betonar 6vergangen till den hdllbara
cirkuldra ekonomin. Desso-golven anvdnds t ex i kontor, hotell, lokaler for utbildning och friskvard, kryssningsfartyg
och flygbolag, sdvdl som i privatbostdder.



